Prod je stadky business jen clz/mqm/y?<

Cesti a moravéti véelafi kazdoroéné vyprodukuji zhruba
7 az 9 tisic tun medu. V poslednich letech stile sly§ime
narky na $patny odbyt a nizké ceny. Chovatelé proddvaji
med vykupnim organizacim za 25 az 45 K¢/kg podle dru-
hu. Dalsi ¢dst rozdaji svym znamym nebo sami spotiebuji.
Jen pozvolna a na rizné drovni profesionality se rozviji
zpisob prodeje medu tzv. ze dvora pfimym spotiebite-
lam.

Problémem medu je kultura jeho spotfeby u nis, kdy byl
tento zdravy produkt povazovin vzdy spiSe za vzicnost
a 1€k, zatimco jinde v Evropé md blize k potravinim
zdravé vyzivy. Veelafi v devadesitych letech nedokizali
rozvinout tradici ¢eského medu a naudit jej obyvatelstvo
konzumovat. A tak je u nds praimérnd spotfeba medu jen
asi 0,5 kg na osobu a rok, zatimco ve Svycarsku nebo Né-
mecku az 1,5 kg. Tolik k titulku.

Kdyby se veelaiim podafilo zvednout spotiebu a zdro-
verl naucit konzumenty kupovat ,znackovy“ med piimo
u nich, mohl by obrat odvétvi dosahovat miliardy ko-
run a navic by nase produkce nakonec nestacila ani kryt
domidci poptivku. Navic jsme stdle spiSe exportni zemi,
i kdyz zfejmé diky pasobeni obchodnich fetézci se v po-
slednich letech podil dovozu medu na vyvozu zvysuje.
Pro¢ se vlastné ¢esky med neméni ve zlato, i kdyz je ta-
kovd jeho barva?

T

Véelaristvi brzdi tradice

Nase vcelafstvi md jednu z nejdelsich tradic v Evropé.
U nis a ve Slovinsku je také nejvétsi zastoupeni vcelaia
mezi obyvatelstvem, kdy vcely chovd puil procenta po-
pulace. Bohuzel v dalsich kritériich uz na takovéto $pici
nejsme. Chov véel u nds byl vzdy, i za socialismu, zaloZen
na soukromé zdjmové bézi. Nejvétsi podil chovatela vzdy
tvofili a tvofi ti s poctem do 10 véelstev (timto vibec ne-
chci Fici, Ze je to §patné). V dobé nejvétiho rozkvétu vee-
lafstvi u nds, na konci osmdesétych let minulého stoleti,
bylo u nds na 80 000 véelatii, chovajicich az 800 000 veel-
stev. Pak nastal strmy pad a dnes mdme 50 000 chovatela
s pal milionem velstev. P¥i¢inou byl rozpad centrilniho
vykupu medu a pokles vykupnich cen téméf az na 50%
a zdroveri dosluhujici chovatelské technologie, vyvijené za
totality Casto na kolené, pficemz nové efektivnéjsi tech-
nologie, jejichz celé spektrum se k nim nahrnulo ze svéta,
zvedly cenovou hladinu veelafskych investic. Ty nedokdze
rentabilita zastaralych malochovt dostatecné pokryt.

Problémem je také vysoka vékovid struktura velara. Mla-
dych lidi se do ndro¢ného a nejistého podnikani, tak jako
do celého zemédélstvi, mnoho nehrne. Veelafstvi u nés je
navic silné konzervativni obor, a protoze kazdy vcelar si
svou technologii dfive vypiplal na kolené, tézko dnes véri
postuptim, které mohou s mensi fyzickou nimahou jesté




zvy§it efektivitu a vynosy medu. Ani pfes téméf stopro-
centni organizovanost chovateli v Ceském svazu véela-
fa se dosud nepodatilo zalozit zZddné spolecné odbytové
sdruzeni, které by Celilo tlaku velkych vykupct a prodeji
smésného medu v supermarketech.

Veelafi navic nejsou z minulosti zvykli délat medu rekla-
mu, dit mu jméno a udélat z néj znackovy produkt, z té
které véelnice, a z té které pfirodni lokality. Podle nove-
ly veterindrniho zdkona lze od roku 2006 bez zvlastnich
podminek proddvat med pfimo spotiebitelim z domu
nebo na trznicich nebo kamennych prodejnich v rdmci
okresu, kde byl med vyprodukovin. Zde lze dosahovat
prodejnich cen kolem 80 az 120 K¢ za kg podle druhu
medu. Tedy dvoj az trojndsobné ceny nez ve vykupu.
Chce to ovSem investovat penize do reklamy, minimalné
etikety, zabyvat se marketingem a sviij med a jeho vys-
§ cenu u spotfebitele prosadit. A hlavné se pod sklenici
s medem podepsat a rudit za jeho kvalitu. Na to soucasnd
star$i generace vCelafi bohuzel neni zvykld a téZko se na
trhu prosazuje.

Pod tlakem trhu se v§ak pomalicku zacind struktura vée-
lafstvi ménit. Jednak pfibyva malych véelati, ktefi chapou
potiebu vyssich metod prodeje medu, aby se jim alespoil
vratily investice do jejich uslechtilého hobby. Hlavné vsak
zejména mezi mlad$imi veelafi zalinaji vznikat vétsi cho-
vatelé s desitkami veelstev, ktefi se této prici chtéji profe-
siondlnéji vénovat jako své vedlejsi ¢innosti a koneckonct
vznikaji zatim poskrovnu, ale prece i profesiondlni véeli
farmy, kde se med, vosk, propolis, v¢eli matky a oddélky
produkuji na plné obchodni trovni. Podle smérnic EU se
za profesiondlni véeli farmu povazuje provoz se 150 véel-
stvy. V redlu je viak tfeba alesponi 250 a vice véelstev, aby
se vysoké investice do profesionalizace chovu vritily a za-
Caly generovat dostatecny zisk. Takovy veelai musi dosa-
hovat primérnych vynosi medu pies 30 kg na vcelstvo,
tedy nikoliv 13-15 kg jako je republikovy priimér. Rada
farmafi se vénuje i dal$f doplikové ¢innosti, jako je tieba
obchod se véelafskymi potfebami, vyroba uld na zakdzku
apod. Profesionalnich véelich farem je u nés zhruba 80, ale
obhospodatuji jen néco pies 3% celkového poctu véelstev.
V zépadni Evropé je tento podil o desitky procent vyse.

Na téchto farméch se pouzivaji moderni ndstavkové tech-
nologie, které jsou efektivnéjsi, méné ndrocné na fyzickou
priciavhodnéizhlediska hygieny a pfedchdzeni ndkazam
vel. Postupné jako neefektivni také mizi{ tradi¢ni barevné
véeliny a ko¢ovné maringotky a pfechdzi se k volnému
umistovéni 4l do krajiny nebo pfevozu a umistovani na
paletich. Velmi vyznamnou souddsti price je kocovini
se véelstvy za druhovymi medy (napf. akdtovy, javorovy,
viesovy atd.), jejichz cena miZe byt mnohem vys$§i nez
u béznych kvétovych, smiSenych a medovicovych meda.

Obchodnici zatim sladkou prileZitost neuchopili

Mezi dalsi problémy véelafstvi patfi nepfehledné pod-
minky obchodu s medem u nds. V hypermarketech se

Casto objevuji medy s nejednoznaénym uréenim mista
pivodu. Oznaceno napf. jako smés medii s pivodem na
tizemi EU. Casto se také dovazi med z jizni Ameriky
nebo asijskych zemi. Ten vak miize obsahovat slozky,
jako je pyl exotickych rostlin, ktery by mohl na nékteré
spotiebitele pusobit jako alergen. Zahrani¢ni med miize
obsahovat i rezidua antibiotik pfi dovozu ze zemi, kde se
jimi 1é¢f mor véeliho plodu. U nis je takovd 1é¢ba zakdzd-
na a nemocnd véelstva se musi likvidovat. Nastésti v po-
sledni dobé se o kvalitu medu i na popud Svazu vcelati
zalinaji zajimat inspekéni orgdny. Domdci med z tako-
vych Setfeni vétsinou vychazi vyborné. Cesky svaz veelafi
také pochopil, Ze je tfeba obyvatele vychovat ke spotiebé
medu jako potraviny a ukdzat vyhody ,znackového medu
pfimo od véelafe. Proto se ve spoluprici s Evropskou unii
letos rozbihd projekt na propagaci pozitivnich vlastnosti
medu celkem za 9 miliont K& Uvidime, jak toho doké-
zou vyuzit fadovi chovatelé.

Stit na chov v¢el pfispivd ekologickou dotaci na opy-
leni ve vysi cca 150 K&/veelstvo roéné, coz je v poméru
k celkovym ndkladim jen symbolicky piispévek. Dalsi
moznosti jak ziskat penize na modernizaci vCelafeni se
naskytla po vstupu do EU. Jde zejména o dotace na 1é¢iva,
vzdélavani, chov véelich matek modernich linii, podporu
kocovini k hmyzosnubnym kulturdm, tedy na pfepravni
zafizeni &i palety. Dile je to podpora investic do zafize-
ni na zpracovini medu, jako jsou medomety, odvickovaci
zafizeni apod. Na tyto dotace vSak mali v¢elafi vétSinou
nedosdhnou, protoze investi¢ni dotace dosahujici az 35%
hodnoty pofizené véci je podminéna minimalni investici
50 000 K¢. Jednozna¢né je to tedy sméfovino na rozvoj
polo &i plné profesiondlnich véelich farem.

Veéelaistvi jako obor existovalo po celou svou historii na
soukromé bdzi. Zdalo by se, Ze oproti jinym odvétvim to
bude dobry ziklad. Ale bohuzel je to spi§ pFitézi. Diky
§tédré stitni podpofe byla jeho struktura v minulos-
ti zakonzervovina a po pfichodu trznich podminek se
nedokézalo rychle adaptovat a vyuzit trznich prilezitos-
ti, kterymi jsou zejména dobra tradice a povést medu od
vlelafe. Zatim to tak asi zistane a bude asi jen pozvolna
dochézet ke zméndm, nez nastoupi novd generace cho-
vateld s aktivnimi pfistupy. P¥itom je zde obrovska prile-
Zitost podobné jako v pfipadé vinafd, a to udélat z medu
znackovou pfirodni potravinu, kterd bude jinak prezen-
tovdna obec od obce, véelat od v¢elafe. Stali jen se pustit
do veelafstvi naplno, zavést moderni technologie chovu
a nebit se jit s vlastnim jménem a vlastni znackou medu
doslova na trh. Cesky med za to stoji. Na zavér je tieba
jesté Fici, ze kazdy chovatel vcel je pro piirodu diilezity,
jak ten s dvéma uly na zahradé, tak velka véeli farma. Oba
jsou si ve svém zédkladnim pfinosu rovni.
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