Prodauvejte med jako profesiondlove

Novi sezéna prodeje medu je tady, a protoze bude trvat
az do pristiho jara, je tfeba se na zdkazniky poradné pfi-
pravit. Doby prodeje medu v pouzitych okurkovych lah-
vich dokonce jesté se starou omytou etiketou jsou snad jiz
ty tam. VZzdyt tenhle ne$var kazi prici nejen samotnému
veelafi, ktery néco takového déld, ale i prestiz celého obo-
ru a produkce medu od véelafe viibec. Med je tieba brat
a hlavné predstavit spotfebitelim jako istou, pro lidské
zdravi vysoce uslechtilou pfirodni potravinu, cemuz musi

odpovidat i prodejni obal.

Pouzité sklenice tedy ne. Nejenze kazi esteticky dojem
z ndkupu, ale mize narusit i chutové vlastnosti medu,
nebot ne vzdy se podaii dobfe vymyt napiiklad okur-
kové aroma ze vSech zdhybt vicka. O narusené hygiené
prodeje radéji ani nemluvim. Pro prodej medu byste si
méli vzdy opatfit vhodné nové sklenice a pred pouzitim
je pro jistotu vypafit horkou pitnou vodou. Od letoska
bude dokonce mozné opatfit si pfimo svazovou sklenici
s logem Cesky med. Také vicka je vhodné pofidit nova
s odpovidajicim designem. Ta nejjednodussi a nejlevnéjsi
jsou provedena se zlatym Sestihelnikovym potiskem, ale
chcete-1i baleni jesté zatraktivnit, mizete si koupit vicka
s potiskem naptiklad veelicek.

Etiketa=povinnd prezentace

Dalsi nélezitosti baleni je etiketa. Ta je pii prodeji medu
ze dvora povinnou souddsti a musi obsahovat minimélné
druh medu (kvétovy nebo medovicovy), adresu vcelafe,
obsah baleni a minimalni trvanlivost. Doporucuje se jesté
text etikety doplnit o podminky skladovini medu, tedy do
70% rel. vlhkosti a do 20 °C. Dnes neni problém koupit si
za dostupné ceny pékné barevné etikety nebo si dokonce
nechat udélat vlastni, napfiklad s fotkou svého v¢elina. Ti
sikovnéjsi, kteti vlidnou pocita¢em, si mohou jednodussi
etikety vytisknout sami na samolepici stitky. Kazdopddné,
pokud hodléte prodévat med prostiednictvim obchodni-
ka v ramci okresu, doporucoval bych udélat etikety od
profesiondlniho grafika. Zde jiz totiz nemd etiketa za cil
informovat kupujiciho o produktu a jeho vyrobci, ale také
kupujiciho zaujmout, aby sihl pravé po té Vasi sklenici
medu. K odliSeni slouzi také riizné samolepici peceté pres
vicko a podobné, které lze zakoupit na trhu.

Cedule je vase reklama

Prodévite-li med ze dvora, pfimo ze svého domu, je nut-
né spotiebitele néjakym zplisobem informovat o moz-
nosti koupit zde med. Nejlépe to jde ceduli umisténou
na zed nebo na plot. Takovych ceduli s ndpisem MED za
...... je mozné vidét podle nasich silnic spousty. Mnohdy
jsou natfeny oby¢ejnou barvou na néjakou desku, coz neni
zrovna idedlni. I vzhled cedule ovlivni to, u kterého vcela-
fe se zikaznik zastavi. Pokud bude mit na vybér péknou,
peclivé ztvarnénou barevnou ceduli nebo neuméle napsa-

ny zadly ndpis, kterému mistu myslite, Ze dd pfednost?
Pekna cedule totiz zdkaznikovi fika: ,aha, tady je vcelaf,
ktery se peclivy a o prodej medu ma skuteény zdjem. Pro-
to také investoval do lepsi cedule”. Takovd cedule je totiz
reklamou v pravém slova smyslu. Ze své marketingové
praxe také pfili§ nedoporucuji uvidét na cedulich cenu
medu. Pokud totiz Vasi cenu zidkaznik vyhodnoti jako
piilis vysokou, piijde rovnou jinam. Pokud vs$ak cena uve-
dena nebude, mite $anci, Ze zazvoni pravé u vis a budete
tak mit $anci mu vasi cenu zdivodnit. Treba mu i ukdzat
veelnici a fici mu, pro¢ je pravé ten vd$ med vyjimecny,
protoze se véeldim velmi dobfe vénujete, protoze je z vy-
jimec¢né pfirodni lokality se zajimavou skladbou rostlin
apod. a pro¢ by si jej tedy mél za Vasi cenu urcité koupit.
Chce to vyuzit kazdé prilezitosti, kterou nabizi pfirodni
okoli, zpiisob chovu ¢&i jeho zpracovini, které udini vds
med vyjimecnym.

O uvidéni podbizivé ceny se zde rozepisovat nebudu.
O tom uz bylo na strinkédch ¢asopisu napsino mnoho.
Kazd4 price, i ta v€elai'skd, md svou vihu a jen vy sami si
ji miZete ocenit.

Zdkaznik se musi vracet

Nakonec je tieba zajistit, aby se zdkaznik vritil i pFisté.
Zikladem je samoziejmé kvalitni med, hezky a Cisty obal
a piivétivy pfistup. Pokud zdkaznika vezmete pfimo ke
véelam (ale v Zadném piipadeé jej nenutte), mizete v ném
vzbudit dalsi divéru. Bude védét, odkud piesné pochdzi



med, ktery ji. Dokéze si pti kazdé 1Zi¢ce vybavit toto mis-

to a tim i ,,svého“ véelate, k némuz md pristé znovu jit.

Presto je ale dobré obcas spotfebiteli ddt néco navic, aby
si Vs lépe zapamatoval a kontakt na Vis mu tfeba lezel
doma. Nejjednodussi moznosti je napiiklad vizitka s kon-
taktem, které si muzete za celkem dostupné ceny nechat
udélat se véelaiskym motivem. Pak to muaze byt tfeba ka-
lendarik, médni magnetka na lednicku a pro velké véela-
fe tieba 1zicka na med s vypalovanym kontaktem apod.,
nebo tieba barevny leti¢ek s poviddnim o medu. Vsechny
tyto véci se daji pofidit vieobecné, bez konkrétniho jména
nebo si je mizete nechat vyrobit na miru s Vasim jménem
a Vasim designem. Zde vSak musite pocitat s o néco vyssi
cenou za men$i sérii, kterd bude jen pro Vis na miru.

Je tieba si totiz uvédomit, Ze pokud chcete spé$né pro-
dévat med za spotiebitelskou cenu a ziskat tak pro sebe
celou marzi, kterou by jinak dostal zpracovatel a obchod-
nik (pokud byste med prodali do vykupu odplynou zhruba

2/3 ceny), musite ¢ist této marze investovat do reklamy
a prezentace. Kdo se neprezentuje, ten nemize pocitat se
snadnym odbytem. To je zakonitost trhu. Nejhorsi viak je
nedélat nic a jen si stéZovat, Ze med se neprodavd. At se
vam letosni sezéna prodeje medu vydafi.

Shrnuto a podtrzeno o prodeji medu:

Pouzivejte vzdy novou sklenici a vicko

Etiketa musi obsahovat adresu, obsah, min. trvanlivost
a je povinnou souddsti baleni

Etiketa je navic vasi vizitkou

Prodej medu oznamte zdkaznikim vhodnou ceduli. Uvé-
domte si, Ze je to vase reklama

K zikaznikam se vzdy chovejte pfivétive, i kdyz nakonec
nic nekoupi. Ukazte jim Vase vcely. Pak prijdou zas

Dejte jim kromé medu néco malého navic, alespon vizit-
ku a poslete ji po nich i jejich znimym

Snazte se najit, co je na vaSem medu nebo chovu véel vy-
)
jimec¢ného a snazte se to prodat

Vidy budte seriézni a spolehlivi. Oceni to vase véely
i spotiebitelé medu
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