Otevrit se zakaznikim

Kazdy z nds uz v Zivoté poznal, ze
pokud si chce ziskat davéru nékoho
druhého, musi také poodkryt i ¢ast
svého soukromi. To samé plati
iv obchodé¢, pokud k sobé chcete

3 pripoutat zdkaznika, v naem
ptipadé pti prodeji medu. V této
véci jde dokonce jesté o néco vice,
s nebot zde dodavate zdkaznikovi
] potravinu piimé spotieby a tady je
urcitd vys$s$i mira dtivéry ze strany
zdkaznika dokonce nutnd.

Pokud tedy chcete své zdkazniky
upoutat, aby u vas nakupovali
h F opakovang, je vhodné, samoziejmé
. kromé trvale vysoké kvality a stalé
i §T1 dostupnosti medového produktu,
=7 W poodkryt trochu pokli¢ku nad
' y ' L va$im vcelaiskym provozem. Nebot
ukdzete-li laickému spotiebiteli
néco z tajemstvi vcelafeni, stavite se
i zndmymi a od vlastniho zndmého se
! ke konkurenci tak snadno neutika.

= Jak to zaridit?

oznostije spousta. Zékladem
youhd osobnipromluvase

nikem, kdyzzazvonia projevi
0 koupimedu. Seznamtehose
svounabidkou, z jakélokalitymed
yfesné pochdzia pravdépodobné
jakych rostlin. Mate-li $ir$inabidku
druhovych medi, nabidnéteje.

- Vysvétletejakvznikd pastovany
J Ii " medapod. Kazdyveelaibypro tyto
~ uclelymeélovladatzékladniznalosti
biologievéela vznikuvéelich
produktt, k jejichz naterpénijisté

Obr. 1 Veelati, ktefi se neboji
prezentovat i vefejné, napf. ve
Skoldch, délaji dobrou sluzbu vsem
priteliim pti zvySovdni povédomi
o véelich produktech (foto ZSNa

postacipravidelné sledovat ¢asopis
lai'stvia zakladni dostupnou
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dobrého pochutnanipiirozloucenise
zdkaznikem.

Maite-li tu moznost azakaznik
projevi zdjem aodvahu, urcité
bézné lidi ohromite, vezmete-li
je do blizkosti svych véelstev.
Pro tyto tuclely byste vSak méli
mit kdispozici zékladni ochranné
pomiucky (klobouk, rukavice,
piipadné kombinéza) k zapujcent
avidy zékaznika upozornit na
mozné rizika. Vdne$nim svété
roz§ifenych alergii tak chrdnite
nejen zakaznika, ale isebe
samého pfed moznymi problémy.
Pohled zblizka na samotné
tvarkyné medu avids, jako jejich
yvladce’, dokéze spolehlivé vzbudit
obdiv azdkaznickou davéru.
Zajimavé je rovnéz vzit zdkazniky
kvyti¢eni medu, avSak tady
pozor na dodrzeni zékladnich
hygienickych predpoklada
potravindfské produkce.

Fot'te a chlubte se

Nemate-li tuto moznost
ptimého sezndmeni se v¢elami,
neni nic ztraceno. Fotoaparaty
jsou dnes béiné dostupnou
véci atak neni problém poridit
fotografie vaseho v¢eliho
hospodaistvi a zdkaznikiim je
pti prodeji medu predstavit.
Pocitacové zruéni véelafi, nebo
ti, co disponuji Sikovnymi
a ochotnymi détmi ¢i vnuky,
si mohou pfipravit iletd¢ek
o svém medafském provozu.
Vét$im veelaium se vtomto
ohledu vyplati jiz investovat do
profesiondlni price a tisku. Jak
jste se jisté vdnes$ni dobé leckde
sezndmili na vlastni kazi, kazdého
zdkaznika potési, kdyz k ndkupu
dostane néco navic. A tim darkem
muze byt ivkusny leti¢ek, vjehoz

obsahu poodkryjete tu povéstnou
poklicku vaseho v¢elateni,
pfinesete itfeba néjaky ten recept
a zajimavost o v¢elach.

Pro ty, kdo si netroufaji na
vlastni ti§ténou produkci, je
zde moznost zakoupit si hotové
letacky od komer¢nich dodavatelu
nebo ziskat dostupné propagaéni
materialy CSV, o.s., vydévané
vramci podpory prodeje medu ze
dvora a dostupné napt. ve svazové
prodejné v Praze, Kiemencova 8.

Nebojte se
internetu

No a médme zde i nejmoderné;jsi
komunika¢ni prostedek, kterym
je internet. Ten poskytuje nejsirsi
a relativné nejlevnéjsi moznosti
prezentace v¢elatské nabidky. Dnes
si muzete za dostupny peniz nebo
dokonce zcela zdarma, podle
toho, nakolik jste ochotni
se smifit s cizi reklamou,
poiidit webové stranky
s vlastni prezentaci
a nabidkou. Muzete
v8ak vyuzit i profila
na komunika¢nich
sitich, jako je napf.
zndmy Facebook.
Internetova
prezentace vyzaduje
ponékud vétsi asili
na pocatku, nez ji
vybudujete a hlavné
je dulezita pravidelna
aktualizace. Statické
stranky, na kterych se
po mésice nic nezméni,
spolehlivé ztraceji
nav§tévniky. Naopak,
pokud se budete své
webové prezentaci
vénovat, ziskite okruh

névstévniki zejména z mladsich
generaci, o jejichz piildkani

k tradi¢ni potraving, jakou na$ med
je, ndm jde zejména.

Pozornost je vzdy
namisté

V zavéru je tieba upozornit na to,
ze v dnesni dobé je tieba dévat pozor
na zneuziti svého poodkrytého
soukromi. Tedy piedev$im mit
¢lovéka tzv. v oku a snazit se pfedem
odhadnout jeho tmysly — m4
skute¢né zdjem o med nebo se chce
jen vloudit do domu? Samoziejmé

Obr. 2 Prodej medu jako potraviny
primé spotieby je hodné o divéfe
zdkaznika (foto autor)




svou poklicku v¢elaiského tajemstvi
neodkryvat uplné. Tedy nesdélovat
nikomu Zddné soukromé tdaje,
radéji nesdélovat na potkani ani
presné umisténi stanovist véelstev,
nefikat nezndmym lidem, kdy je

va$ dam prazdny apod. Vyuzivate-li
internet, vyplati se vidy néco
investovat do zabezpecovacich
programd, lidové ,antivira® Jste-li
vyssiho véku a sami, tak samoziejmé
nebrat do v¢elina na prohlidku lidi,
které jste v obci nebo v ulici nikdy
nevidéli. Osobné ve vefejné $ifenych
prezentacich naptiklad nikdy
nepouzivim obrazky svych déti, byt
by to bylo pro medovou reklamu
velmi vdé¢né. Dnesni doba bohuzel
vyzaduje ostrazitost.

Obr. 3 Chcete-li byt obchodné
tispésni, musite o sobé ddt védét
(foto autor)

Staly zakaznik je
vzdy vyhra

Nicméné vérte, Ze péce
o zdkazniky, byt spo¢ivé v drobnych
pozornostech, podanych tfeba
ijen formou informace, se vyplaci.
Budovani obchodniho pratelstvi
je dulezité pro dlouhodoby odbyt
velmi vzécnych pfirodnich produkta,
které my v¢elati médme. A je nutno
si uvédomit, Ze kazdy v¢elaf, ktery
kvalitné a obséhle prezentuje svou
nabidku, neprospivé jen sobé, ale
ptispiva i ke zvy$eni obecného
povédomi o medu a v¢elafstvi
a posiluje tak postaveni celého
veelatského stavu.

V poslednich dvou letech sice
neni s prodejem medu problém,
spi$e naopak. Ale to nemusi trvat
vé¢né. Za rok tu miize byt prebytek
medu a kazdy stély zékaznik bude
vyhrou. Hy¢kat zédkazniky i v dobé
bezproblémového prodeje je proto
nutné - staly zdkaznik je totiz to
nejcennéjsi, co mame.
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